
DARE TO PITCH IN
ENGLISH!

Your path to international business



Si vous voulez attirer l’attention et  séduire vos futurs clients et marquer les esprits, il vous faut
un pitch inoubliable. Un pitch qui claque, qui inspire et qui transformer les opportunités en
succès.

OBJECTIFS

Atelier Pitch 
Toutes personnes travaillant dans le domaine de l’accueil, le tourisme, l’événementiel et désirant

captiver et convaincre des clients, des clients potentiels et des partenaires internationaux en
quelques secondes 

A

B

Définir et pratiquer votre ELEVATOR PITCH – court,
percutant, mémorable.

Définir et pratiquer votre STORYTELLING PITCH –
émouvant, surprenant, inspirant.

🌍  Parce que les affaires ne connaissent pas de
frontières.
💰  Parce que les clients et les partenaires  
internationaux ne parlent pas toujours français.
🎤  Parce qu’un bon pitch, même avec un accent,
vaut mieux qu’un silence parfait.
✨  Parce que l’anglais imparfait mais confiant est
toujours plus convaincant qu’un français hésitant!
Ne laissez plus passer les opportunités faute d’un
message puissant. Votre business mérite d’être
entendu,  retenu ... et acheté !

Et pourquoi pitcher en anglais, même si votre anglais n’est
pas parfait ?



INFORMATIONS  GENERALES

Carol BAUSOR Queen of Pitching 
Gérante ILTC, Coach PNL, Membre de l’Association Française de
Conférenciers Professionnels, Champion Européen de
l’Association TOASTMASTERS, Conférencière TEDX

Siegfried HAACK Super Champion du Storytelling
Entrepreneur, Conférencier, Expert dans le domaine du
storytelling et des ventes,  Champion Européen de l’Association
TOASTMASTERS,

PUBLIC

Toutes personnes
travaillant dans le secteur
du tourisme, de l’accueil et
de l’évenementiel 

Avoir le niveau A2 en
anglais: ce niveau
correspond à un niveau
intermédiaire. 

Ne vous inquiétez pas,
nous vérifions votre
anglais avant
l’inscription!!

Le lundi 12 mai 2025  en
région PACA

 PRE-REQUIS

DATE & LIEU PARTICIPANTS

PRIX  
Par personne : 950€  H.T
Une prise en charge par
votre OPCO ou par le
FIFPL est possible.

Savoir quoi dire à votre stand dans un salon international 
Connaître les bonnes réponses aux questions de vos contacts
Apprendre les secrets d’un pitch irrésistible et les erreurs à éviter.
Savoir  capter l’attention dès les premières secondes.
Savoir structurer son message pour impacter et convaincre.
Apprendre à jouer sur l’émotion et l’authenticité pour marquer les
esprits.
Bénéficier d’un entraînement, du feedback et votre perfectionnement en
direct.
Évaluation pratique en fin de journée par le groupe et par les formateurs 
Chaque participant partira avec une vidéo de sa prestation.

CONTENU

UN ATELIER 100% INTERACTIF ANIMÉ PAR DEUX
EXPERTS :

La formation se déroule en
groupe de 14 personnes
maximum


